Vita Marc Sobolewski

Marc Sobolewski ist Experte fur Vertriebsmarketing.
Seit 2002 berat und begleitet er mit seinem Unter-

nehmen Geschaftsfuhrer und Marketing- und Ver-

triebsleiter aus der Konsumguiter-, der Baustoffbran-

che und dem Dienstleistungssektor.

Der Diplom-Kaufmann hat tGber 20 Jahre Erfahrung in Vertrieb und Marketing im
B2B Geschaft. Er ist spezialisiert auf die Analyse, Konzeption und Implementierung
I6sungsorientierter Strategien. Mit ausgepragtem Gespur fir Menschen, Mégliches
und Machbares tragen seine Projekte messbar zur Nachhaltigkeit von Unterneh-
menserfolgen bei. Uberdies steuert und begleitet er vertriebsrelevante Verande-
rungsprozesse in Unternehmen. In Workshops gibt der Branchenkenner sein

Know-how zudem regelmdallig an Entscheider und Verkaufer weiter.

Marc Sobolewski verfugt tber 13 Jahre Managementerfahrung als Angestellter in
der Industrie: Bis zur Griindung von mzs marketing to sales 2002 arbeitete er als
Geschaéftsleiter Marketing und Vertrieb eines Konsumguterherstellers mit tiber
300 Mitarbeitern. Davor bekleidete er Fihrungspositionen in renommierten deut-
schen und internationalen Konzernen sowie mittelstandischen Unternehmen. So
verantwortete er als Sales Manager den Vertrieb in Frankreich, Belgien und Lu-
xemburg bei JASBA, dem bedeutendsten Fliesenhersteller im Premium-Mosaik-
Segment. Bei VP-Schickedanz zeichnete er unter anderem fiir das Handelsmarke-
ting der Traditionsmarken Tempo®, bess®, Moltex®, Camelia® und Demak’up® ver-
antwortlich. Im Key Account-Management (75 Mio. € Umsatz-Verantwortung) und
anschlief3end im Customer Marketing von Procter & Gamble steuerte er den
Marktauftritt der Pampers®-Produktfamilie (> 330 Mio. € Umsatz). Bei Procter &

Gamble fungierte er zudem regelmafiig zusétzlich als Inhouse-Vertriebs-Trainer.

Marc Sobolewski hat BWL und VWL studiert und héalt einen Abschluss als Diplom-

Kaufmann der Universitat KoIn (Marketing-Schwerpunkt).

In Fachzeitschriften sind bisher Uber 30 Artikel zu aktuellen Fragestellungen wie
der Entwicklung von Alleinstellungsmerkmalen, der Realisierung von Umsatzpoten-

tialen, zu Verkaufsmarketing und Verkauferentwicklung veroffentlicht.
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